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Oportunidades 
Comerciales

Importadores

Y 

Exportadores

NUEVOS DESAFIOS COMERCIALES



3NUEVOS PROTAGONISTAS - PAISES BRIC



4NUEVOS ESCENARIOS COMERCIALES



5Internacionalización de Pymes - Mercados no-tradicionales
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COMERCIALES ECONÓMICAS

BANCARIAS LOGÍSTICAS

ADUANERAS

NUEVAS TENDENCIAS
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Incremento de

Barreras

Paraarancelarias

Acuerdos para disminuir 
aranceles 

Certificaciones de calidad -
Diversificación por productos y países

Negociación de 
intangibles

Proliferación de Tratados 
de  Libre Comercio

COMERCIALES

Herramientas de

marketing no- tradicional



8ADUANERAS Y LOGÍSTICAS

•IV Enmienda al Sistema Armonizado de Designación y Codificación de 
Mercancías
•Actualización del Registro de Importadores y Exportadores en Aduana
•Modificación en documentación aduanera
•Inspecciones de pre-embarque
•Medidas de Seguridad en cadenas logísticas (transporte, almacenamiento 
y embalaje)



9ECONÓMICAS

Patrones monetarios por regiones



10

RELACION 

EXPORTADOR 

IMPORTADOR

CARTA DE CREDITO

COBRANZA

TRANSFERENCIA /
ORDEN DE PAGO

INCREMENTO

DE 

CONFIANZA

ENTRE 

LAS 

PARTES

ESQUEMA DE PRODUCTOS 

BANCARIAS



11BANCARIAS

OPERACIONES DOCUMENTARIAS – CARTAS DE CRÉDITO

•Nueva Publicación Créditos Documentarios – UCP 600 – Cámara de 
Comercio Internacional de París - 2007

• Plazo menor para revisión de documentos = 5 días hábiles

• Flexibilidad en emisión de documentos (factura
comercial, documentos de embarque) 

• Plazo de presentación de documentos originales =
21 días naturales después de la fecha de embarque
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BANCARIAS

OPERACIONES DOCUMENTARIAS - COBRANZAS

• Utilización incremental de cobranzas simples con letras de cambio

• Aceleración de plazos en operaciones vista

• Revisión Publicación Cobranzas – CCI Años 2009/10
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PREFINANCIACION
POSTFINANCIACION
DE EXPORTACIONES

FINANCIACION

DE IMPORTACIONES

BIENES DE CAPITAL

PLANTAS  LLAVE  EN  
MANO

CORTO CORTO MEDIANO Y LARGOMEDIANO Y LARGO

PLAZOSPLAZOS

FINANCIAMIENTO EN COMERCIO EXTERIOR
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Directa del 
Importador

Bancaria

Pago anticipado Requiere 
calificación 
crediticia

El exportador recibe el pago a 
cuenta de la futura exportación

La cancelación se realiza con la 
aplicación directa de las divisas 

en el exterior

Local Del exterior

PREFINANCIACIÓN DE EXPORTACIONES
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CON RECURSO AL 
EXPORTADOR

SIN RECURSO AL 
EXPORTADOR

FORFAITING

Empresa calificada 
crediticiamente

No se requiere de 
calificación crediticia

El Banco local NO asume  el riesgo 
del Banco emisor del Crédito, o de 
aceptación de las letras de cambio

El Banco local, previo a dar curso a la 
operación, tiene que haber aceptado 

el riesgo del Banco emisor del 
Crédito, o avalista de las letras de

cambio

FINANCIACIÓN DE EXPORTACIONES
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Directa Bancaria

Financiamiento del 
Proveedor

Requiere de 
calificación crediticia

El Banco local financia al importador 
argentino pagando al proveedor a la 

vista.

FINANCIACIÓN DE IMPORTACIONES
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Riesgo performance

Riesgo político / país

Riesgo en transporte 
internacional

Riesgo comercial 

Riesgo documental y

transaccional
Riesgo de 

cambio

RIESGOS EN COMERCIO INTERNACIONAL


